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МАРКЕТИНГОВАЯ ПОЛИТИКА СКИДОК  НОО ВПО НП «ТИЭИ»
Цель маркетинговой политики применения скидок заключается в разработке эффективной системы стимулирования различных категорий потребителей образовательных услуг (студентов и абитуриентов).

Задачи маркетинговой политики скидок:

1. Реализация системы поощрения студентов, показавших высокие результаты в учебной и внеучебной деятельности.
2. Обеспечение поддержки социально-незащищенным категориям населения, а также лицам с ограниченными возможностями.
3. Активное привлечение различных категорий потенциальных абитуриентов на образовательные программы вуза.
	№
	Основание для предоставления скидки
	Категория лиц, получающих скидку
	Размер скидки
	Срок действия скидки
	Документы на скидку

	Категории скидок при реализации воспитательной деятельности

	1
	Активная работа в СтудСовете
	Председателю СтудСовета ТИЭИ
	до 10%
	Один семестр
	Представление директора ЦКР

	2
	Активная работа в СтудСовете
	Зам. председателя по направлениям деятельности
	до 7%
	Один семестр
	

	3
	Победитель конкурса НОО ВПО НП «ТИЭИ» «Лучший староста академической группы»
	Староста академичес-кой группы
	до 5%
	Один семестр
	

	4
	Высокие показатели в учебной деятельности 
	Студенты ТИЭИ
	5%
	На семестр, по итогам предыдущей сессии
	Представление декана отделения. Получение среднего балла не менее 85 баллов за семестр

	Категории социальных скидок

	5
	Лица с ограниченными возможностями здоровья (глухие, слабослышащие, слепые, слабовидящие, с тяжелыми нарушениями речи, с нарушениями опорно-двигательного аппарата и другие, в том числе, дети-инвалиды, лица, обучавшиеся в XI (XII) классе по состоянию здоровья на дому, в оздоровительных образовательных учреждениях санаторного типа, нуждающиеся в длительном лечении.)
	Студенты ТИЭИ
	20%
	Определяется индивидуально
	Заявление студента, представление декана отделения, копии подтверждающих документов 

	6
	Потеря одного  или обоих кормильцев, во время обучения в ТИЭИ
	
	
	
	

	7
	Одновременное обучение в НОО ВПО НП «ТИЭИ» двух и более родственников (родители, дети, братья, сестры, супруги)
	Студенты ТИЭИ
	10%
	
	

	8
	Сотрудникам вуза и их родственникам (стаж работы в ТИЭИ более 1 года)
	Штатные сотрудники ТИЭИ и их родственники (родители, дети, братья, сестры, супруги)
	10%
	На один учебный год
	Заявление студента, представление декана отделения, копии подтверждающих документов

	9
	Сотрудникам вуза и их родственникам (стаж работы в ТИЭИ более 3 лет)
	
	20%
	На один учебный год
	

	Категории скидок при реализации маркетинговой деятельности

	10
	Сетевой маркетинг

	Студенты ТИЭИ
	400 рублей за одного человека
	Единовременно
	Заявления студентов, представление декана отделения

	11
	Обладатели медалей за особые успехи в учебе, дипломов с отличием НПО и СПО
	выпускники общеобразовательных школ, НПО,СПО
	10%
	На первый год обучения
	Именной сертификат, подписанный ректором НОО ВПО НП «ТИЭИ»

	12
	Победители и призеры предметных районных(городских), областных и Всероссийских конкурсов и олимпиад
	Участники олимпиад
	20% 
	
	

	13
	Победители конкурса «Самый умный»
	Учащиеся МОУ СОШ
	1 место 10%,
 2 место 7%, 
3 место 5%
	
	

	14
	Предъявителям купонов, буклетов НОО ВПО НП «ТИЭИ»
	Участникам маркетинговых акций
	5% с первого платежа
	Первый платеж
	Заявление студента, купон, буклет

	15
	Обучение по второй специальности (параллельное обучение в НОО ВПО НП «ТИЭИ»)
	Студенты ТИЭИ
	10%
	Предоставляется на весь период обучения по второй специальности
	Заявление студента, представление декана отделения, копии подтверждающих документов

	16
	Получение второго высшего образования для лиц, получивших первое высшее образование в НОО ВПО НП «ТИЭИ»
	Выпускники ТИЭИ
	10%
	Предоставляется на весь период обучения
	

	17
	Получение второй специализации в рамках одной специальности
	Студенты ТИЭИ
	10%
	Предоставляется на весь период обучения по второй специализации
	

	18
	Посетителю Дня открытых дверей в НОО ВПО НП «ТИЭИ»
	Студенты ТИЭИ
	5% с первого платежа
	Первый платеж
	Заявление студента, купон на скидку, буклет

	19
	Индивидуальная скидка ректора
	Студенты ТИЭИ
	До 20%
	1 семестр
	Заявление студента

	Категория скидок слушателям программ дополнительного образования

	20
	Обучение на  краткосрочных курсах, семинарах, программах повышения квалификации  НОО ВПО НП «ТИЭИ»
	Студенты ТИЭИ
	10%
	На весь период обучения
	Заявление студента, приказ о зачислении на курсы

	21
	Предъявителям «паспорта клиента» НОО ВПО НП «ТИЭИ»
	Обладателям паспорта клиента ТИЭИ
	10%, 15%, 20%
	На каждую программу дополнительного образования
	Прогрессивная именная скидка, на все программы кроме профессиональной переподготовки

	22
	Обучение на всех программах ДО
	Сотрудники ТИЭИ, работники сферы образования
	5% -10%
	определяется приказом ректора
	Заявление учащегося, представление начальника ОДО


Предоставление всех категорий скидок и срок их действия  устанавливается приказом ректора НОО ВПО НП «ТИЭИ», при условии отсутствия у студента задолженностей по оплате за обучение. При попадании сразу в несколько категорий, скидки не суммируются

Директор ЦКР                                                                                           Е.А. Карпова
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